
САЙТ ПРОЕКТА

ЖИЛОГО КОМПЛЕКСА 

ДОМ KINETIK



ДОМ KINETIK — это современный центр 
жизни для активных профессионалов, 
влюбленных в ритм большого города. 
Комфортная среда для свободы, 
саморазвития и реализации в 2х минутах 
от метро Верхние Лихоборы на Севере 
Москвы — в сложившемся городском 
районе с развитой инфраструктурой.

 18 минут до центра
 2 дома переменной этажности: 23 и 31 этаж
 Срок передачи ключей: III квартал 2024 г.
 Пешеходный бульвар
 2 парка в пяти минутах ходьбы
 Магазины и кафе на первых этажах
 (жилые помещения — с 3го этажа)



Главная задача сайта - максимально подробно рассказать об объекте ДОМ KINETIK, актуальных акциях, 

новостях, делиться информацией о ходе строительства, привлекать целевые обращения в отдел продаж.



А также кратко и ёмко 

рассказать о застройщике 

(ранее неизвестном на 

московском рынке 

девелопере UDS, при 

этом имеющим опыт в 

девелопменте 16 лет и 

реализованные проектов 

комфорт, бизнес и 

премиум класса в 

Ижевске и Перми)



Дизайн сайта мы сделали в стиле нашего презентационного буклета, отражающего импульсивный характер 
бренда, с центральным слоганом «Живи в движении». Дизайн-концепция максимально созвучна яркой 
графике бренда и цветовым кодам. Использовали паттерн - волну, подчеркивающую динамичный образ 
проекта, и большое количество рендеров. Отдельное внимание уделено изучению возможностей района: в 
описании проекта мы разместили интерактивную карту близлежащей инфраструктуры, полезной нашему 
покупателю.

Таким образом мы продолжили и закольцевали связку онлайн - оффлайн



Дизайн адаптивен, подходит для любого 
устройства. Исходная картинка и функционал 
подстроится под любой монитор, ноутбук, 
планшет, мобильный телефон и любой браузер. 
Сайт работает быстро и чётко.



Мы предоставили возможность клиентам и агентствам недвижимости самостоятельно выбирать квартиры и 

машиноместа  с помощью визуального выбора и выбора по параметрам



В карточке квартиры мы не только 

подробно рассказали о её 

расположении  относительно шоссе, 

метро, двора и сторон света, но и 

предусмотрели возможность скачать 

презентацию квартиры в формате 

pdf для удобства клиентов и агентов. 



Ипотечный калькулятор – must-have для сайтов объектов недвижимости, конечно же он у нас есть.



Мы предложили все возможные способы общения с компанией – формы обратной связи, мессенджеры, 

социальные сети и даже службу заботы, а также предоставили менеджерам отдела продаж удобный инструмент 

для офлайн и онлайн консультаций – с интерактивной картой, актуальными лотами и ценами.

Безусловно – интегрировали наш сайт с 1С, CRM и Roistat, чтобы ни один лид не прошёл мимо сквозной 

аналитики, и ни один клиент, оставивший заявку, не остался без внимания нашего менеджера, а цены были 

актуальными.



Продолжая историю с омниканальностью, для специальных акций мы подготовили отдельный блок на главной 
странице, изображение в котором использовалось и для оффлайн рекламных кампаний, например, этой.
Посетитель сайта видел то же предложение, что привлекло его оффлайн и понимал, что он «верно зашёл»



Результаты:

1. Все поставленные задачи решены, мы разработали удобный 
стильный и функциональный инструмент презентации и 
продажи квартир

2. Конверсия из лида, пришедшего с данного канала, в сделку 
увеличилась в среднем на 25% 

3. Девелопер UDS по результатам 9 месяцев 2022 года вошёл в 
30ку застройщиков Москвы по объёмам  (30е место) и темпам 
продаж (31 место) в 2022 году.



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


